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Quem: St Marche
Setor: Varejo de alimentos 
Cargo: Gerente Executivo Jurídico e Regulatório
Sede: São Paulo

Tipo de transação: Initial Public Offering (IPO), Certificado 
de Recebimento do Agronegócio (CRA) e Debêntures
Principais recursos: Análise, Auditoria e Rastreabilidade de 
Acesso (dashboards)

Caio Mallone, Gerente Executivo 
Jurídico e Regulatório, St Marche

O desafio 
Em 2020, a rede de supermercados St Marche 

entendeu que o momento do mercado era 

adequado para uma possível abertura de capital. 

A empresa possuía um curto espaço de tempo para cumprir 

as etapas necessárias para realizar o IPO e também emissão 

de CRA e debêntures. Isso exigia o uso de um data room 

virtual que, além de ser o melhor em termos de tecnologia, 

viesse com o suporte de uma equipe especializada e 

disponível a qualquer momento.

St Marche

Estudo de caso

Expertise e atendimento otimizam 
processo de IPO, CRA e Debêntures

O fator humano é o 
que faz a Datasite 
se destacar. Não é 
só mais uma, é ‘a’ 
empresa.

A solução 
A rede de supermercados percebeu que, caso o data room virtual fosse utilizado de forma 

pulverizada por diferentes partes da empresa, a plataforma poderia ficar poluída com 

documentos desnecessários. Visando otimizar o processo, decidiu-se que Caio Mallone, 

Gerente Executivo Jurídico e Regulatório do St Marche, seria o ponto focal entre a empresa, os escritórios de 

advocacia, os bancos e demais envolvidos. 

Ele estava incumbido dessa missão especial, mas ao mesmo tempo não podia deixar de lado o dia a dia 

da empresa. Nesse sentido, a escolha da Datasite como provedora do data room virtual foi assertiva. “A 

Datasite foi muito útil e sincera ao orientar como utilizar o VDR da melhor maneira, otimizando o tempo da 

companhia e, consequentemente, o meu tempo”, afirma. Mallone também destaca o fato de poder contar 

com o atendimento da equipe da Datasite a qualquer momento: “nunca vivenciamos indisponibilidade da 

plataforma, nem indisponibilidade do time de suporte”. Ele conclui que o grande diferencial da Datasite é 

a combinação entre “a tecnologia da ferramenta e, principalmente, o fator humano”. Com esse suporte da 

Datasite, o St Marche levantou mais de R$ 480 milhões.


