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Quién: St Marche
Qué: Venta de alimentos
Función: Gerente Ejecutivo Jurídico y Regulatorio
Sede: São Paulo, Brasil

Tipo de transacción: Initial Public Offering (IPO), Certificados 
de cuentas por cobrar de Agronegocios (CRA) y Debentures 
Recursos principales: Análisis, Auditoría y Rastreabilidad 
Acceso (dashboards)

Caio Mallone, Gerente Ejecutivo 
Jurídico y Regulatorio, St Marche

Desafío 
En 2020, la cadena de supermercados St Marche 

entendió que el momento del mercado era 

adecuado para una posible apertura de capital.

La empresa tenía poco tiempo para completar las etapas 

necesarias para llevar a cabo el IPO y también la emisión 

de CRA y debentures. Esto requería el uso de un data room 

virtual que, además de ser el mejor en tecnología, viniera 

con el respaldo de un equipo especializado disponible en 

todo momento.

St Marche

Caso de estudio

La experiencia y el servicio optimizan 
los procesos de IPO, CRA y Debentures 

El factor humano 
es lo que distingue 
a Datasite. No es 
solo otra empresa, 
es ‘la’ empresa.

Solución 
La cadena de supermercados se dio cuenta de que, si el data room virtual se utilizaba de 

manera dispersa por diferentes partes de la empresa, la plataforma podría llenarse de 

documentos innecesarios. Con el fin de optimizar el proceso, se decidió que Caio Mallone, 

Gerente Ejecutivo Jurídico y Regulatorio de St Marche, sería el punto de contacto entre la empresa, los 

bufetes de abogados, los bancos y otros interesados. 

Se le asignó esta tarea especial, pero al mismo tiempo no podía descuidar las actividades diarias de la 

empresa. En este sentido, la elección de Datasite como proveedor del data room virtual fue acertada. 

“Datasite fue muy útil y honesta al orientar sobre cómo utilizar el VDR de la mejor manera, optimizando el 

tiempo de la empresa y, en consecuencia, el mío”, afirma. Mallone también destaca el hecho de poder contar 

con el servicio del equipo de Datasite en cualquier momento: “nunca experimentamos la indisponibilidad de 

la plataforma ni del equipo de soporte”. Concluye que la gran ventaja de Datasite es la combinación de “la 

tecnología de la herramienta y, sobre todo, el factor humano”. Con el respaldo de Datasite, St Marche recaudó 

más de R$ 480 millones.


